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Flihrungswechsel und stéarkere Verzahnung: Vergdlst stellt
Franchise- und Sales-Bereiche neu auf

Hannover, im August 2025. Doppelte Veranderung bei Vergélst: Phillip Becker ilibernimmt zum 1. Sep-
tember 2025 die Leitung des Franchise-Bereichs. Emanuel Buddensiek, vormals Franchise-Leiter Ver-
golst, hat bereits zum 1. Mai 2025 die Leitung des Sales-Segments bei dem Reifen- und Autoservice-
dienstleister angetreten.

Zwei strategisch wichtige Bereiche der Vergdlst stehen kinftig unter neuer Fiihrung. Emanuel Buddensiek, bisher
Franchise-Leiter, hat zum 1. Mai 2025 die Sales-Leitung Gbernommen. Er tritt damit die Nachfolge von Sebastian
Becker an, der sich neuen Aufgaben auflerhalb des Unternehmens widmet. Der 36-Jahrige verantwortet damit
schon heute das gesamte GroRkundengeschaft von kleinen bis grofen Flotten bis hin zur Servicemarke Fleet-
Partner. ,Ich freue mich sehr (iber die neuen Aufgaben im Sales-Segment und bin Uberzeugt, dass ich meine
bisherigen Erfahrungen sowohl bei der Vergdlst als auch durch den Austausch mit vielen Partnerwerkstatten
sinnstiftend einbringen kann. Dabei werden wir uns nicht scheuen, Perspektivwechsel durchzuflihren. Auch die
interne Vernetzung mdchte ich weiter vorantreiben®, informiert Buddensiek, der noch bis Ende August weiter die
Verantwortung fiir den Franchise-Bereich in einer Doppelfunktion tragen wird.

Zum 1. September 2025 wird Phillip Becker die Leitung des Franchise Bereichs bei Vergdlst ibernehmen. Der
gebirtige Gottinger ist bereits seit 2012 im Continental Konzern an verschiedenen Stellen aktiv gewesen. So
sammelte der 41-jahrige Erfahrungen in verschiedene Vertriebsbereichen, wie etwa als Key Account Manager
im Handelsbereich oder als Leiter des Pkw-Flottengeschéft im Reifen Ersatzgeschaft Deutschland. Derzeit ist
Becker noch als Head of Sales & Marketing Operations bei der Continental Reifen Deutschland GmbH tétig. ,Ich
bin nattirlich sehr auf die neuen Aufgaben und Herausforderungen gespannt. Vor allem freue ich mich auf die
neuen Perspektiven und die Zusammenarbeit mit den Kolleginnen und Kollegen®, berichtet Becker und ergéanzt:
L,Der Vertrieb in Richtung unserer Partnerbetriebe und potenzieller neuer Partnerbetriebe ist in meinen Augen
extrem spannend und ich freue mich darauf, viele meiner bisher gemachten Erfahrungen einbringen zu kénnen.*

Starkere Verzahnung der einzelnen Bereiche

Sowohl Buddensiek als auch Becker haben sich bereits eine wichtige Veranderung fiir die Zukunft vorgenommen:
Die starkere Verzahnung der Bereiche Sales und Franchise. ,Das Flottengeschaft ist sowohl ein zentraler Be-
standteil des Franchise-Angebots als auch ein wichtiges Anliegen fiir unsere Partner. Mit dem neuen modularen
System hatten wir uns bereits auf die Fahne geschrieben, noch stérker auf die BedUrfnisse unserer Partner
einzugehen. Mit einer engen internen Verzahnung kénnen wir solche Bedurfnisse rund um das Handling von
Flottenkunden viel schneller und effizienter Realitat werden lassen®, fasst Buddensiek zusammen. ,In beiden
Bereichen sind wir sehr nah an unseren Kunden — von Partnern bis hin zu kleinen oder grof3en Flotten. Das gibt
uns nicht nur die Méglichkeit, Bedlrfnisse besser zu vernetzen, sondern auch Leistungsbausteine zu entwickeln,
zu testen und zugig eine Erfolgskontrolle durchzufihren. So kénnen wir uns kinftigen Herausforderungen — ganz
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gleich ob in Bezug auf unsere Partnerbetriebe oder unsere Flottenkunden — noch besser stellen®, flgt Becker
hinzu.

,Mit Phillip Becker gewinnen wir einen versierten und erfahrenen Kollegen fiir den Franchise-Bereich, der den
eingeschlagenen Weg in die Modularitat des Systems nicht nur weiterflihren, sondern auch mit neuen Akzenten
ausstatten wird. Emanuel Buddensiek hat bereits damit begonnen, die strategische Ausrichtung unseres Ge-
schaftskundenbereichs mit neuen Impulsen zu bereichern. Seine gewonnenen Kenntnisse aus den Gesprachen
mit vielen Franchise-Partnern bereichern diese Entwicklung ungemein®, fasst Vergdlst Geschaftsflihrerin Frauke
Wieckberg die Veranderungen zusammen und erganzt: ,Die engere Verzahnung der beiden Bereich ist eine
logische Weiterentwicklung und eine Reaktion auf die sich verdndernden Marktbedingungen und Kundenerwar-
tungen. Unsere Partnerbetrieben befassen sich immer starker mit Themen wie Flottenservices im Pkw-, aber
auch immer starker im Lkw-Bereich. Diese Module wollen wir kiinftig noch starker auf- und ausbauen.”
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Uber Vergolst

Mit einem Netzwerk von Uber 450 Standorten sichert Vergdlst bundesweit die Mobilitat der Kunden. 1926 in Aachen gegriindet
ist der Spezialist flr Reifen und Autoservice stetig gewachsen. Seit 1974 ist Vergdlst Teil der Continental AG und hat seine Zent-
rale in Hannover. Heute erwirtschaften rund 1.900 Mitarbeiter in ganz Deutschland einen jahrlichen Umsatz von etwa 330 Millio-
nen Euro.

Genderneutrale Sprache
Zur besseren Lesbarkeit verwenden wir in unserer Pressearbeit das generische Maskulinum. Die verwendeten Personenbe-
zeichnungen beziehen sich aber — sofern nicht anders kenntlich gemacht — grundsétzlich auf alle Geschlechter.
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